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GPor qué estudiar este tema?

Lasiglesias que tomanla Bibliaseriamente sostienen casiunanimemente
que Jesucristo dio un mandato a todos los que le siguen: El mandato
de hacer discipulos de todas las naciones (Mt 28:19). Los Evangelios
segiin Marcos y Lucas dan cada uno un mandamiento similar (Marcos
16:15; Lucas 24:47), y el Evangelio seglin Juan trata la misma idea
hablando del ejemplo de Jestis y Su encarnacién (Juan 20:21) - es decir,
como enviar, en lugar de qué hacer o decir cuando se esta enviando.
El envio de personas a todas las naciones del mundo supone la
existencia de estrategias de envio. Una corriente de pensamiento opta
por “misioneros laicos” (Bjork 2015, 21) para alcanzar al mundo para
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Jesucristo, queriendo alejarse de las agencias misioneras y acercarse
a los “hacedores de tiendas” Otra escuela de pensamiento acepta la
validez de los “hacedores de tiendas” al mismo tiempo que acepta
que otros modelos también son validos, apoyando asi la validez de las
agencias misioneras.

Este tltimo grupo afirma que “existe un rico precedente biblico e
histérico para una comision especial apoyada [financieramente] por
comunidades de fe” (Matenga y Gold 2016, 177). Pero sea cual sea la
estrategia utilizada, ambas escuelas de pensamiento coinciden en que
los métodos utilizados por la iglesia evangélica del Occidente para
enviar misioneros, estan siendo adoptados por la iglesia evangélica en el
Mundo Mayoritario. (En este libro, utilizo el término Mundo Mayoritario
para referirme a los paises antes llamados “Tercer Mundo’, “paises en
desarrollo” o “Sur Global”).

Cuando el Mundo Mayoritario adopta los métodos practicados
por el Occidente, el costo financiero de hacerlo es bastante elevado.
Jonathan Bonk declara que “la empresa misionera occidental, por
su parte, depende total y fatalmente de la riqueza” (Bonk 2006, 18).
;Puede la mayoria de las iglesias evangélicas del Mundo Mayoritario
enviar a sus propios misioneros mientras evitan la dependencia en el
poder financiero? Creo que la respuesta a esta pregunta es si, siempre
que estas iglesias estén dirigidas por lideres transformadores.

El liderazgo transformacional pretende influir en las funciones
institucionales y los procesos de forma que se produzca un cambio
positivo. Este cambio promueve asi una transformacion holistica
de toda la institucion, asi como de los individuos que la componen.
En este caso, las instituciones afectadas son las agencias misioneras y
las iglesias evangélicas del Mundo Mayoritario.

Con este libro, espero contribuir para un liderazgo reflexivo al ofrecer
a los lideres misioneros y eclesiasticos la oportunidad de pensar de
manera diferente sobre la financiacion de las misiones. También pretendo
contribuir al liderazgo contextual, ayudando a las organizaciones
misioneras, a las iglesias y a sus lideres a discernir lo que funciona bien
y lo que no en los distintos contextos culturales. Ademas, este estudio
contribuira al liderazgo global, porque las agencias misioneras y las
iglesias evangélicas de un continente son diferentes de las de otro. Los
modelos de financiacion de las misiones no tienen por qué ser los mismos
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de un pais a otro. Por tltimo, con este libro busco contribuir al liderazgo
profético con el fin de cambiar sistemas y practicas que parecen estar
fracasando en su tarea de dotar de recursos a los misioneros. Los lideres
de las agencias misioneras y de las iglesias deben considerar nuevas
posibilidades y enfoques para la financiacion de la mision global.

Desde el comienzo de la “era moderna de la misién mundial’,
hacia finales del siglo XVIII y el inicio de la industrializaciéon de
Europa, el modelo mas utilizado para la financiacién de los misioneros
evangélicos occidentales ha sido el de buscar apoyo financiero “por
fe”. En otras palabras, el propio misionero tiene que ir de iglesia en
iglesia o de persona en persona para pedir algtn tipo de colaboracién
financiera. Este no era - y sigue sin ser - el modelo utilizado por todas
las denominaciones eclesiasticas del Occidente, pero si es el modelo
utilizado por muchas iglesias evangélicas de todo el mundo.

Sé, por experiencia personal, que algunas iglesias evangélicas
que han formado sus propias agencias misioneras, como la Baptist
General Conference Church y la Conservative Baptist Church, ambas en
Estados Unidos, piden a sus misioneros que pasen de iglesia en iglesia,
buscando complementar su apoyo financiero. Esto demuestra que estas
denominaciones eclesidsticas no pueden mantener a sus misioneros
unicamente a través de sus ofrendas, como lo han hecho las iglesias en
el pasado y como lo hacen hoy dia otras iglesias protestantes y catolicas.

Este modelo de busqueda de apoyo financiero “por fe” tiene
ciertamente algunas ventajas. Una de ellas es que los misioneros
conocen personalmente a sus donantes y, gracias a ello, reciben un
mayor apoyo en la oracién. Esto puede ayudar a explicar por qué
este modelo se ha utilizado durante mas de doscientos afos en la
comunidad evangélica. Esta longevidad explica por qué me refiero
a él como el modelo “tradicional”. Sin embargo, se basa en ciertos
presupuestos necesarios para que tenga éxito.

Paul Borthwick cita al pastor Oscar Muriu, de la Capilla de Nairobi,
quien afirma que este modelo depende de un nivel econdmico bastante
alto, una estabilidad financiera y el ingreso disponible en el pais en
el que reside el misionero (Borthwick 2012). Ademas, requiere la
aceptacion cultural de acercarse a posibles donantes para pedir dinero
para el propio ministerio. Ese y muchos otros factores se abordarén en
capitulos posteriores.
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Con la publicacion del libro de Philip Jenkins “The Next
Christendom” en el 2002, el mundo cristiano se hizo mas consciente de
que el Mundo Mayoritario abarca mas cristianos que todos los paises
de Europa y Norteamérica juntos. El hecho de que el cristianismo sea
realmente una religion mundial ayuda a explicar por qué las iglesias
del Mundo Mayoritario buscan ser parte de la mision global de Dios.
Cada vez més, los misioneros vienen de Asia, Africa y Sudamérica, y
no sdlo de los llamados paises “occidentales”

A pesar de la rica historia misionera de la iglesia cristiana -
protestante, catolica y ortodoxa - y de sus diversas formas de financiar a
los misioneros, las agencias misioneras y las iglesias evangélicas tienden
a centrarse en un unico modelo de busqueda de apoyo financiero para
sus misioneros. De nuevo, llamo a esto el modelo tradicional, es decir,
en el que el misionero busca su propia financiacion. Quizas el relativo
éxito de este modelo, en el mundo occidental, hace que parezca el mejor
modelo a utilizar. Pero las agencias misioneras de tradicién evangélica
deben reconocer que hay otros modelos igualmente eficaces.

Conozco a un misionero marfilefio que trabaja para una agencia
misionera con sede en EE. UU, y esa agencia le ha prohibido utilizar
cualquier otro modelo para buscar apoyo financiero; él tiene que
utilizar este modelo tradicional en el que tiene que ir de iglesia en
iglesia y de persona en persona para pedir una contribucién continua
a su financiacién. El, incluso, hablé con algunos de sus lideres para
argumentar que otros modelos serfan mas eficaces en Africa, pero se
negaron a cambiar su enfoque de la financiacién de las misiones. Al
menos, mi amigo tiene la ventaja de ocupar un puesto de liderazgo
en su organizacion, lo que significa que viaja a Estados Unidos, de
vez en cuando, para reuniones y luego visita a nuevos conocidos
para hablarles de su necesidad de sustento. La mayoria de sus colegas
africanos no tienen esa oportunidad.

Desgraciadamente, el modelo de financiacion tradicional tiene el
potencial de afectar negativamente a los trabajadores misioneros de
todo el mundo. Segun las observaciones del pastor Muriu, este modelo
impide que muchas personas obtengan una financiaciéon adecuada de
las misiones, porque su posicion social les impide conocer a suficientes
personas con ingresos disponibles para contribuir a su ministerio de
esta manera. Y estas personas no tienen ingresos disponibles porque la
economia de su pais no es prdospera ni estable.
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Las consecuencias de esta situacién son, que la mano de obra
misionera en nuestro mundo corre el riesgo de ser exclusivamente
blanca - lo cual no refleja de manera apropriada el cuerpo de Cristo
y corre el riesgo de comunicar que el cristianismo 7o es para todas las
culturas y pueblos del mundo.

El modelo tradicional de financiacién de las misiones también
asusta a muchos cristianos que se preguntan si deberian considerar
ser misioneros. Esto es cierto no sélo en el Mundo Mayoritario, sino
también en los paises occidentales. Las generaciones mas jovenes se
resisten a la idea de “mendigar” su ayuda econdmica mensual. Aunque
este miedo a recaudar apoyo financiero no esta justificado biblicamente,
es una impresion generalizada entre los hijos de misioneros. Y si esto
causa temor entre los hijos de misioneros occidentales, con mayor
razon lo causa entre los jovenes cristianos del Mundo Mayoritario, que
no se atreven a experimentar este modelo.

Esto nos lleva a la pregunta basica de este libro: Aparte del llamado
modelo “tradicional’, ;qué otros modelos de apoyo financiero misionero
podrian ser mas apropiados y adecuados para las agencias misioneras
y las iglesias evangélicas de los paises del Mundo Mayoritario?

Como se mencioné anteriormente, el modelo tradicional de
recaudacion de fondos requiere que, los propios misioneros, vayan de
iglesia en iglesia o de persona en persona para solicitar algun tipo de
colaboracion financiera regular. Este modelo en el siglo XIX, cuando
surgieron varias agencias misioneras “paraeclesiasticas”, como la
China Inland Mission (actualmente Overseas Missionary Fellowship) y
la Worldwide Evangelization Crusade fundada en Inglaterra, la Sudan
Interior Mission, fundada en Canadd, y muchas otras posteriores.
Dado que estas agencias misioneras no estaban vinculadas a ninguna
denominacién cristiana, tal vez fuera mas légico que sus miembros
viajaran de iglesia en iglesia para encontrar su apoyo financiero.

Hoy, sin embargo, con la proliferaciéon de agencias misioneras y
asociaciones paraeclesiasticas y la disminucion del nimero de iglesias
que toman la Biblia en serio en este tema, este modelo corre el riesgo de
inundar las iglesias de tradicion evangeélica con sus crecientes demandas.

Pero, ;existen otros modelos?

La respuesta a esta pregunta es si, y el objetivo general de este
libro es identificar y analizar los otros modelos de apoyo financiero a
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Gracias por leer este adelanto.
Para adquirir un ejemplar de este libro, visita:

https://missionbooks.org/products/new-funding-models-spanish-
nuevos-modelos-de-financiacion-para-la-mision-global
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